
 

Niederdorf Italia, dal 1997 partner di progeƫ di crescita nelle organizzazioni. 

 

Il Nostro Approccio al fianco delle Aree Sales e MarkeƟng 

In Niederdorf Italia riconosciamo l'importanza di una consulenza organizzaƟva mirata e strategica 
per promuovere la trasformazione e il successo delle aree Sales e MarkeƟng. Il nostro team di 
esperƟ affianca le organizzazioni e i team in percorsi di sviluppo per idenƟficare opportunità di 
crescita e per superare le sfide organizzaƟve. 

 

I nostri StrumenƟ e Servizi a Supporto delle Aziende 

 

Sales Audit 
Per censire e fare il punto sulle competenze e i gap nei team commerciali e 
markeƟng. 
SupporƟamo le organizzazioni idenƟficando competenze e punƟ di 
sviluppo, al fine di creare piani di sviluppo personalizzaƟ. 

 

Assessment delle Competenze Commerciali 
Un Censimento delle competenze del team commerciale, consentendovi di 
idenƟficare le aree di miglioramento. 

 

Mappatura dei Processi 
Integrare efficacemente sistemi come ERP (ad esempio SAP) e CRM nelle 
aree commerciali e di markeƟng richiede una pianificazione precisa e una 
mappatura deƩagliata dei processi. SupporƟamo le aziende 
nell’oƫmizzazione di questa integrazione. 
 

 

Sales MeeƟng 
Organizziamo meeƟng sia in presenza che digitali, anche a livello 
internazionale, per rafforzare il vostro team e promuovere la 
collaborazione. 
 

 

Promuoviamo il team building aƩraverso aƫvità interaƫve, anche in lingua 
inglese, per migliorare la comunicazione e la collaborazione tra i membri 
del vostro team. 
 

 

Percorsi Individuali 
Offriamo programmi di sviluppo personalizzaƟ per i direƩori markeƟng e 
direƩori commerciali, aiutandoli a crescere e ad adaƩarsi alle nuove sfide. 

 

 



Perché Scegliere Niederdorf Italia 
 

Come Operiamo 

A supporto di un approccio pragmaƟco che offra alle Aziende ClienƟ risposte concrete e 
“customizzate” abbiamo scelto di avvalerci di ConsulenƟ con deciso background aziendale, 
conoscenza dei sistemi organizzaƟvi più evoluƟ e con l’abilità di operare su un problema specifico 
in seƩori diversi del panorama economico con l’obieƫvo del progresso delle persone e delle 
organizzazioni. 

 

I nostri valori 

 Centralità delle persone 
 Comunicazione 
 Coinvolgimento 

 

 

I nostri ambiƟ di aƫvità 

 Customizzazione della proposta e delle modalità 
 Partnership nella modalità di relazione e approccio 
 Impegno sui risultati 

 

I nostri Contaƫ 

 

www.niederdorfitalia.info  
form@niederdorfitalia.com  
045 892 2000 

 

 

Company Page 
www.linkedin.com/company/niederdorf-italia-srl  

 

 

Instagram 
@niederdorfitalia 

 
 


